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Chayati Meatball Msme Sales Forecasting System Uses The Single Moving 

Average Method 

 

Bela Nur Fanani1)  

Wiji Safitri2) 

 

Abstrak 

 

The current business world is increasingly competitive due to the presence of 

entrepreneurs who bring innovation and new enthusiasm to the startup world. 

Many creative and innovative ideas emerge from dissatisfaction with things that 

do not match expectations. To achieve maximum profit, sales strategy is very 

important. Warung BAKSO UMKM Bu Chayati is an MSME that focuses on the 

food business. This study uses a Quantitative Descriptive approach, where 

descriptions are used to describe the object of research and provide results from 

data or samples obtained without in-depth analysis, as well as generally applicable 

conclusions. Based on the forecast, it is estimated that meatball sales from July 

2023 to July 2024 will reach 96 pcs, so that stock can be adjusted. Determining the 

movement value affects accuracy, using movement values 6, 7, 8, and 9. As a 

result, the movement value of 9 shows the best accuracy with the smallest error 

rate, namely MAD of 4.23457, MAPE of 4.2638, and MSE of 30.166. 

 
Key words: Forecasting, Sales, Single Moving Average 
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SISTEM PERAMALAN PENJUALAN UMKM BAKSO CHAYATI 

MENGGUNKAN METODE SINGLE MOVING AVERAGE 

 

Bela Nur Fanani1)  

Wiji Safitri2) 
 

ABSTRAK 

 

Kondisi dunia usaha saat ini semakin kompetitif karena kehadiran para 

wirausaha yang membawa inovasi dan semangat baru dalam dunia startup. Banyak 

ide kreatif dan inovatif muncul dari ketidakpuasan terhadap hal-hal yang tidak 

sesuai harapan. Untuk mencapai keuntungan maksimal, strategi penjualan menjadi 

sangat penting. Warung BAKSO UMKM Bu Chayati adalah UMKM yang 

berfokus pada usaha makanan. Penelitian ini menggunakan pendekatan Deskriptif 

Kuantitatif, di mana deskripsi digunakan untuk menggambarkan objek penelitian 

dan memberikan hasil dari data atau sampel yang diperoleh tanpa analisis 

mendalam, serta kesimpulan yang berlaku secara umum. Berdasarkan peramalan, 

diperkirakan penjualan bakso dari Juli 2023 hingga Juli 2024 mencapai 96 pcs, 

sehingga stok barang dapat disesuaikan. Penentuan nilai pergerakan memengaruhi 

akurasi, dengan menggunakan nilai pergerakan 6, 7, 8, dan 9. Hasilnya, nilai 

pergerakan 9 menunjukkan akurasi terbaik dengan tingkat kesalahan terkecil, yaitu 

MAD sebesar 4,23457, MAPE sebesar 4,2638, dan MSE sebesar 30,166. 
 

Kata Kunci: Peramalan, Penjualan, Single Moving Average 
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